6 ]':bmamuén Jueves 5jutio 2018

EMPRESAS

El dueno

de Licor 43
eleva un 3,8%
sus ingresos
en 2017

Expansién. Madrid
Zamora Company, duefia de
marcas como Licor 43, Ra-
mén Bilbao o Mar de Frades,
cerrd 2017 con una factura-

, cién récord de 169 millones de

euros, lo que supone un avan-
cedel 3,8% respecto al mismo
periodo del afio anterior. En
seis afios, los ingresos de Za-
mora Company han crecido
un 37%. La empresa, que
cuenta con 12 centros produc-
tivos -8 de ellos en Espafia-,
creci a golpe de talonario el
afio pasado.

Entre sus tltimas adquisi-
ciones, tanto a nivel nacional
como en el exterior, destacan
la sangria aragonesa Lolea, la
ginebra Martin Miller’s o el li-
moncello Villa Massa. Tam-
bién ha llegado a un acuerdo
para incluir el whisky Yellow
Rose en su cartera y se ha he-
cho con una participacién
mayoritaria en la distribuido-
ra de vino y licores Tintafina,
de China. El 39% de la factu-
racién de Zamora Company,
empresa espafiola de capital
100% familiar, procede del
exterior. La compaiiia espera
alcanzar una facturacién de

256 millones en 2020.

Indigita]l

se alia con
Stratesys para
crecer fuera

Expanscén. Madrid

La plataforma de marketing
digital automatizado Indigi-
tall se alia con la multinacio-
nal de servicios digitales Stra-
tesys para crecer en el exte-
rior. Con este acuerdo, Stra-
tesys, que tiene presencia en
ocho paises de Europa, Asiay
América, se convierte en un
socio clave en el proceso de

‘internacionalizacién de Indi- -

gitall, distribuyendo e imple-
mentando en exclusiva sus
soluciones en distintos mer-
cados de América.

Stratesys cuenta con un
equipo de 850 personas y mas
de 300 clientes en 60 paises.
En sus dos décadas de trayec-
toria ha ejecutado més de
1000 proyectos y desarrolla-
do soluciones de negocio y
tecnolégicas.

Como resultado, en los tilti-
mos cinco afios la compaiia
ha duplicado su facturacion,
hasta superar los 52 millones
deeuros.

“Sener buscara

adquisiciones para
acelerar su estrategia”

ENTREVISTA JORGE UNDA CEO de Sener/ El grupo ve “con jlusion”
el repunte en lainversion en infraestructuras en Esparia.

Iitakd de las Heras. Madirid

La empresa de ingenieria y
tecnologia Sener abordara
nuevas adquisiciones para
avanzar en su p]an estratégi-
co. Lo hard gracias a los 720
millones de euros de la venta
de ITP a Rolls-Royce y con
“sensatez”. “Iremos de mane-

- ra prudente a identificar in-

versiones”, afirma su nuevo
consejero delegado, Jorge
Unda, aEXPANSION.

_ Unda, ejecutivo de larga
trayectoria en Sener, asumi
enmayo el puesto de CEO, de
nueva creacion. “La separa-
cién del rol de presidente y
del primer ejecutivo es un pa-
so dentro de las recomenda-
ciones de gobernanza corpo-
rativa”, explica. El presidente,
Jorge Sendagorta, ha aposta-
do por “esta trayectoria” des-
deel primermomento.  °

Apenas un mes después de
su nombramiento, Unda ya
ha capitaneado su primera
adquisicién, lade Tryo, conla
que el grupo recupera el peso
de la divisidn aeroespacial
tras la ventade ITP. “Hace un
afio, antes de cerrar la venta
de ITP, ya vimos la oportuni-
dad de comprarla”, ya que es
“muy compl ia”y per-
mite a Sener ganar peso en el
mercado aeroespacial. “La
transaccién ronda los 80 mi-
lones”, sefiala Unda.

De compras

Esta cantidad equivale a ape-
nas una décima parte del di-
nero ingresado con la opera-
cién con Rolls-Royce. La in-
cognita es qué hard con el res-
to: “Tenemos recursos que
podemos dedicar a compras,
pero no estamos necesaria-
mente obligados a hacerlo.
No tenemos montos. Hay que

ir de manera prudente”. Se--

ner dispone de caja positiva y
“no tienedeuda”,

La compra de Tryo —-que
desaparecerd como marca-
ha servido por lo pronto para
que la empresa recupere su
division aeroespecial y vuelva
a contar con tres grandes
éreas. Las otras dos son la de
ingenieria y construccién,

- que ingresa unos 500 millo-

nes de euros al afio, y la. de
energia y medio ambiente,
con cerca de 150 millones. La
aeroespacial aporta unos 120
millones, con Tryoincluida.

hé Queremos
desarrollar nuevas

" tecnologfas enlas que

hay que estar e identificar
cuellos de botella”

-

La idea ahora no es tanto
realizar un nuevo plan estra-
tégico que sustituya al actual,
parael periodo 2017-2019, co-
mo “revisitar” su contenido.
“‘Veremos cémo acelerar la
estrategia con formulas como
adquisiciones para que los
afios nos pasen de dos en

dos”, afirma. A la hora de-

abordar inversiones, Sener

SaliraBolsa“no
esbéenelradar"
Q“Aeortoptmnotb‘

buscara “las que le acompa-
fien en sus retos”. “No vale
cualquier compaiia ni cual-
quier geografia”, puntualiza.
También explica que, aunque
Rolls-Royce tenga la opcién
de pagar por ITP en acciones
propias, “se puede monetizar
el importe”, por lo que “no
hay dificultades para realizar
operaciones acorto plazo”.

El objetivo ahora es lograr
una divisién aeroespacial
“potente” y dedicar esfuerzos
a que el drea de ingenieria y
construccién disponga de re-
cursos para “desarrollar nue-
vas tecnologias en las que hay
que estar” e “identificar cue-
llosdebotella”.

En energia y medioam-
biente también se analizan

“oportunidades” para apro-
vechar “las grandes tenden-
cias en el mundo, especial-
mente las renovables”. Sener
esta bien posicionada en ter-

mosolar, no solo a través de:

las tres plantas que opera en
Espaiia, sino también en lici-
taciones internacionales, in-
cluidalade unainstalaciénhi-
brida de termoeléctrica y fo-
votoltaica a la que acude en
consorcio con EDF y Masdar.
“Vemos con mucha ilusion
el repunte en inversion en in-
fraestructuras en Espafia”,
asegura Unda, en alusién a
programas como las subastas
de renovables, los pla.n&s fe-
rroviarios o las inversiones de
defensa. Sener obtiene el 6%
desu facturacién enel pais.

»

Abertis alarga plazos en
sus peajes argentinos
a cambio de 584 millones

Expansién. Madrid

Abertis ha cerrado dos acuer-

dos con el Gobierno de Ar-
gentma por los que la conce-
sionaria de autopistas inverti-
ra 584 millones de euros ensu
red de autopistas a cambio de
alargar las concesiones hasta
2030. En concreto, los acuer-

" dos afecta a Autopista del Sol

(Ausol) y Grupo Concesiona-
riodel Oeste (GCO), filialesde
Abertis en el pais austral. Au-
sol opera el acceso norte a la
ciudad de Buenos Aires, de 95
kilémetros. Mientras, GCO
—de la que controla el 48,6%
aunque el 57,6% de derechos
de voto- gestiona el acceso
oeste de Buenos Aires, una
autopista de 56 kilometros.

La concésionaria espafiola
anunci6 en 2017 que iniciaba
formalmente el proceso de
renegociacion de sus contra-
tos con el Ministerio de
Transporte de Argentina.
Tras el acuerdo, Abertis in-
vertird 369 millones de eurds
en la red de Ausol y de otros
215 millones en GCO.

Asi, Abertis aplica a Argen-
tina el mismo tipo de acuerdo
que ya ha alcanzado en paises
como Francia (750 millones
de euros de inversion com-
prometida), Italia (1.500 mi-
llones), Brasil (2.000 millo-

José Aljaro, consejero ejecutivo-
director general de Abertis.

nes), Chile (800 millones) o
Puerto Rico (125 millones).
Argentina aportd 55 millones
al negocio de Abertis en el pri-

. mer trimestre del afio y 21 mi-

Llones al beneficio bruto de
explotacién (ebitda).

Crédito para Atlantia
Por otra parte, la italiana
Atlantia obtuvo ayer un crédi-
to de 1750 millones de euros
de seis bancos para refinan-
ciar el recibido el pasado para
adquirir las participaciones
de la espaiiola Abertis y de la
1 Hochtief, filial de

El grupo explotara
las autopistas que
conectan Buenos
Aires con el norte

y el oeste hasta 2030

ACS. El contrato de financia-
ci6n suscrito tiene una dura-
cién quinquenal. En él han
participado BNP Paribas, In-
tesa Sanpaolo, Mediobanca y
Unicredit, entre otros.

"FCC refinancia deuda

en Reino Unido

Expansién. Madnd

FCC ha cerrado con éxito una
emisién de deuda en Reino
Unido en el marco de la refi-
nanciacién de 296;4 millones
de libras (335 millones de éu-
ros) de deuda de su filial brita-

nica, una operacién que el -

grupo ha garantizado ponien-
do como prenda dos plantas
de valorizacion/energética de
residuos.

La constructora controlada
por Carlos Slim busca reducir
los costes financieros y am-
pliar los plazos de vencimien-
to de su pasivo en el negocio
que tiene en el mercado brita-
nico, el segundo mayor de la
empresa tras el espafiol. Del
montante total refinanciado,
145 millones de libras'se han

reestructurado a través de
una colocacién de bonos a 10
afios, que recibi6 calificacién
crediticia. Otros 62,3 millones

" de libras se articularon a tra-

vés de una colocacion de deu-
da privada en forma de prés-
tamo bancario a 20 afios y los
89,4 millones restantes se ha
reemglazado por un nuevo
pratamo suscrito con “un re-
ducido niimero de bancos”.
Para asegurar la emisién de
deuda, el grupo FCC ha pues-
to como garantia dos de las
plantas que tiene en Reino
Unido para generar energia a
través del tratamiento de resi-
duos. Se trata de la instalacién
de Allinton, en el condado de
Kent, y la de Eastcroft, en No-

ttingham.



